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Formation portant sur l'arrété du 6 février 2025 modifiant les modalités de prise en charge des dispositifs médicaux
et prestations associées pour les VPH au sein de la LPP (Liste des Produits et Prestations remboursables).
Cette formation permet d'avoir les clés pour adapter son organisation opérationnelle mais également sa stratégie

aux enjeux de cette réforme.

Visioconférence Présentiel

@ Objectifs pédagogiques

Connaitre les éléments clés permettant une mise en ceuvre
de la réforme de la nomenclature pour les Véhicules pour
Personnes en situation de Handicap (VPH) les moins
techniques, applicable a compter du 1er décembre 2025,
dans sa pratique professionnelle.

& Public concerné
Revendeurs, prescripteurs,
distributeurs, pharmaciens

& Prérequis

Savoir lire et écrire.
Aucun dipléme ou
compétence particuliére
n’est exigé.

LJ Moyens pédagogiques

Support de présentation

Interaction avec les formateurs (questions-réponses, échanges
d’expériences)

Fiche de synthése remise en fin de formation

Modalités d’évaluation

Quiz en fin de session

~ Modalités et délais d’acces

Le délai d’accés est généralement de 2 semaines entre la
demande et le début de la formation.

Les formations sont limitées a 10 participants maximum.

KB Informations Complémentaires
Nos locaux sont accessibles aux personnes en situation de

handicap. Nous vous remercions de nous informer en
amont de tout besoin d’aménagement spécifique.

Contactez-nous pour vous inscrire : contact@sma-groupe.fr - 06 74 75 38 20

80 € H.T 2H

“2 Programme

Contexte et objectifs de la réforme
. Contexte politique et social de la réforme
. Pourquoi réformer le modéle locatif ?
. Objectifs attendus de la réforme

Classification et spécifications des VPH
. Définition
. Approche de la nouvelle structuration du
Titre IV de la LPP
. Principales spécifications techniques
obligatoires : exigences générales, de
conception, de performance

Parcours client et logique de prise en
charge
. Les modéles de prise en charge
. Le parcours de prise en charge
. Les prescripteurs et les documents
essentiels a la prise en charge
. Mode de prise en charge pour les
catégories de VPH les moins techniques
. Principaux tarifs des produits et
prestations

Risques et opportunités pour les acteurs
du secteur
. Risques a anticiper et opportunités a
saisir : Aspects commerciaux,
économiques et organisationnels

Cas pratique

. Temps d’échange : réponses aux
questions et retours d’expériences
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